
зывает положительная динамика объема произведенной продукции на 1 рубль ФЗП, на 
целесообразность увеличения размера выплат стимулирующего характера - рост вы­

ручки от реализации на 1 рубль ФЗП, на допустимость использования чистой прибыли 
на выпла1)' заработной платы - увеличение прибыли на 1 рубль ФЗП. Окончательный 
выбор варианта осуществляется с учетом финансово~:<> состояния предприятия . Инди­

катором финансового неблагополучия является налиЧИе задолженности по оплате тру­
да., В этом случае политика оплаты труда должна быть направлена на сохранение имею­

щегося уровня заработной платы. В случае отсутствия задолженности анализируются 

финансовые коэффициенты, характеризующие платежеспособность организации. Если 

значения этих коэффициентов удовлетворительны рассматриваются варианты полити­

ки оплаты труда, направленные 11а увеличение уровня среднемесячной заработной пла­

ты. Далее рассматривается возможность использования прибыл~~ на увеличение зара­

ботной платы. С этой целью анализируется динамика стоимости основных фондов и 

уровня фондовооруженности работников. Увеличение фондовооруженности является 

предпосылкой роста производительности труда и, соответственно, уровня заработной 

платы. Стабильность или снижение этого показателя указывает на необходимость мини­
мизировать выплаты из прибыли, направляемые на увеличение заработной платы, и 

повысить долю прибыли, направляемой на воспроизводство основных фондов. При 

этом анализируются коэффициенты, характеризующие финансовую устойчивость орга­

низации, и, соответственно, ее перспективную платежеспособность. По результатам ана­
лиза этих финансовых коэффициентов уточняется возможность обновления основных 

фондов и необходимость пополнения оборотных средств за счет прибыли, остающейся в 

распоряжении организации, выбирается соответствующий вариант оплаты труда. 

Домбровская Е.Н. 

УО В/ТУ (Витебск) 

ЭФФЕКТИВНОСТЬ СБЫТОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ОРГАНИЗАЦИЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ 

В условиях усиления конкуренции на рынке продукции лёrкой промышленности 

возрастает роль анализа эффективности сбытовой деятс11ьности организации с цепью 
построения действенной систем продаж товаров. Оценка эффективности коммерческой 

деятельности по сбыту продукции может осуществляться на основе анализа таких пока­

зателей, как: 

•динамика рыночной доли; 

•динамика дебиторской задолженности; 

• доля денежных средств в выручке; 
• обеспеченность выпуска продукции заключенными договорами; 

• рентабельность сбытовой деятельности . 
В условиях значительного уровня импортируемых сырья, материалов в себесто­

имости продукции лёrкой промышленности снижение эффективности коммерческой де­
ятельности по сбыту может быть обусловлено изменением (повышением) ставок ввоз­

ных таможенных Пошлин и принципов вз11мания косвенных налогов. В частности, пере­
ход Республики Беларусь с 2005 г. на взимание налога на добавленную стоимостъ (НДС) 
по принципу страны назначения во взаимоотношениях с Россией привёл к потере неко-
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торой доли российского рынка и прибыли от реализации продукции. Для реализации 

продукции были найдены новые рынки сбыта, однако это потребовало допол11итеs1ьных 
затрат и привело к снижению прибыли от реа.11изации продукции . 

ДорохЕ.Г. 

УОБГЭУ(Мииск) 

БАНКОВСКИЙ СЕКТОР НА РЫНКЕ ЖИЛЬЯ БЕЛАРУСИ 

Важность задач, стоящих перед банковской системой в обnасти реализации в стра­

нах СНГ государственных приоритетов, основным из которых является жилищное стро­

ите11ьство, обуслаВJJивает 11еобходимость совершенствования действующей практики 

кредитно1'0 участ•1я банков в жилищной сфере. 

Мониторинг участия банковского сектора в решении жилищной проблемы госу­

дарств СНГ годы выявил рц схожих современных те,нденций: 

•стабильный рост объема выдачи жилищных кредитов населению; 

• неуклонное увеличение удельного веса жилищных кредитов населению в обьеме 
кредитного портфеля банков; 

•сохранение доминирующего положения сберегательного банка в сфере жилищ­

ного кредитования (на OJ .01.2007 АСБ «Беларусбаню> предоставил более 75% всего 
объема кредитов населению; Сберба11к России - более 49%); 

• упрощение процедуры и повышение доступности кредитования для граждан . 

В Республике Беларусь начата работа по формированию нормативно-правовой 
базы ипотечного жилищного кредитования. В 2006 году белорусские банки получили 
возможность выпускать ценные бумаги под обеспечение строящегося жилья. Банки 

смогут выпускать облигации в объеме 70% от суммы кредитов. 
Новаторским в сфере кредитования жилья яВJJяется опыт АСБ «Беларусбаню> по 

организации в стране локальной системы жилищных строительных сбережений, введен­

ной в действие с 1 июля 2006 года. Участие в данной системе предполагает для клиента 
прохождение двух этапов: период накопления и период кредитования. Пр11 этом вклад­

чик самостоятельно выбирает вариант 11акопле1тя средств (3,5 или 7 лет) и определяет 
сумму дпя дальнейшего инвестирования о приобретение жилья. Средства размещаются 

в целевом нкладе «Жилищно-накопительный», предусматривающем начисление про­

центов по вкладу по ставке рефи~1ансирования с ежемесячной капиталюацией . После 

завершения этаnа накопления банк предоставляет вкладчику льготный кредит под J 1 ,5% 
годовых в белорусских рублях сроком на 20 лет, которым могут воспользоваться граж­
дане-участники системы независимо от нуждаемости в улучшении жилищных условий и 

места открытия вкладного счета. 

Драzу11 н.п. 

УО ГГТУ им. Cyxozo П.О. (Га'Нель) 

ПОЗИЦИЯ ПРЕДПРИЯТИЯ НА ЦЕЛЕВОМ РЫНКЕ 

ДJ1я определения направлений изменения предприятиям рыночной стратегии мо­

жет быть использована матрица позиций в конкуренции на рынке r.>товой продукции, 
которая, в отличие от существующих подходов, основывается на совместном анализе 
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